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代表取締役
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▶首都大学東京を卒業後、豊島区に入庁。
　東京2020開催に向けた池袋駅整備や、再開発・地権者交渉
　など主に都市計画事業に従事。

▶アパート経営をキッカケに土地仕入れに興味を持ち、
　不動産業界に。売買仲介営業や、住宅ローンテック企業にて
　住宅ローン提案・マーケティング・マネジメントを経験。

▶2024年、住宅・不動産業界の営業DXを推進したい
　という思いから株式会社Delight Hubを創業。

▶東京都板橋区出身。趣味は街歩き。

https://delight-hub.jp/


ミッション・ビジョン

01 MISSION

02 VISION

住宅・不動産購入における手続きのムダをゼロにする

住宅・不動産会社の営業スタッフが
「だれでも」即戦力となれる仕組みを構築する



よくある悩み

こんなお悩みはありませんか？
広告費が負担で、　　　　　　　　　　　　　　　　がしたい…

でお悩み解決！

1.

忙しさによるヒアリング漏れで、　　　　　　が発生している…2.

売上をトップセールスに依存、　　　　　　　　　　が安定しない…3.

スタッフの入れ替わりの度、　　　　　　　　　　するのが大変…4.

広告に頼らない営業活動

売上損失

若手層の契約数

同じことを研修





プロパテックの特徴



住宅・不動産業界で
よくある課題01



住宅・不動産業界でよくある課題 営業DX

よくある課題① 広告反響に依存しており、　　　　　　　　　を知らぬ間に失注見えない顧客



住宅・不動産業界でよくある課題 営業DX

よくある課題② 忙しさによるヒアリング漏れで　　　　　　が発生売上損失



住宅・不動産業界でよくある課題 人財育成DX

よくある課題③ 売上目標をトップセールスに依存、　　　　　　　　　　が伸びない若手数の契約数



住宅・不動産業界でよくある課題 人財育成DX

よくある課題④ 採用の度　　　　　　　　　　　　　　するが、なかなか成長しない何度も同じことを研修

毎回毎回、
同じことを教えてるな・・・

研修・教育の負担が大きく、
マネジメント層が売上確保に集中できない



プロパテックのご紹介02



プロパテックのご紹介

実現できること① 広告反響に依存しない集客～契約の仕組み構築 売上安定化！

営業DX



プロパテックのご紹介

実現できること② 顧客受付表のフォーム化でヒアリング漏れの徹底解消

※上記は受付フォームの参考（一部）
※ご利用中のツールに応じて使用フォームを選定します。

ムダ阻止！

営業DX



顧客追客の

プロパテックのご紹介

実現できること③-1 戦略設計フロー構築 営業力UP！ 「自宅の所有形態」
に関する戦略フロー[例①]

人財育成DX



プロパテックのご紹介

実現できること③-2 顧客追客の戦略設計フロー構築 営業力UP！ 「複雑な前面道路」
に関する戦略フロー[例②]

人財育成DX



顧客ステータスの可視化による

プロパテックのご紹介

実現できること④ 追客活動の徹底 マネジメント力UP！

人財育成DX



営業戦略マニュアル構築による

プロパテックのご紹介

実現できること⑤ 若手層の人財育成 マネジメントコスト削減！

人財育成DX



プロパテックの強み



プロパテックのご支援ステップ

の段階的構築営業DX 人財育成DX



料金について

ご支援内容に応じてお見積りをしております。
詳細な内容・料金については以下よりお問い合わせくださいませ。

①ライトプラン①ライトプラン ②スタンダードプラン②スタンダードプラン ③プレミアムプラン③プレミアムプラン

お見積りはこちら

https://zfrmz.jp/OInyMcK7zVdo0jyMsJao

